
 

 

Agente di commercio 

 
 
Michele Inglese  
Via Firenze, 34  
88900 Crotone  
Italia  
Mail: inglese.michele@tiscali.it 
Cell: 338 7735669  
Fax: 1782 22 12 51 

 

 

  
 

 

  

Esperienza professionale 

  
Agente di commercio 

Da  
Giugno 2009 

Vicenzi Biscotti SpA  
Missione: Vendita, distribuzione, conclusione contratti e gestione portafoglio clienti 
che ammonta a circa 60 unità con giro visita a secondo le esigenze del cliente.  
Mezzi: Contatto diretto con la persona  
Bilancio: Alla ricerca di nuovi clienti e sviluppo di quelli già esistenti attraverso la 
distribuzione del prodotto apportando di anno in anno un incremento dei fatturati. 

  
Agente di commercio 

Da  
Aprile 2011 

Molini e Pastifici di Salerno Srl  
Missione: Distribuzione e conclusione delle vendite per conto dell'Azienda del 
prodotto "Pasta Antonio Amato", ovvero continuare l'attività precedentemente svolta 
con la "Antonio Amato & C. SpA".  
Mezzi: In propria autonomia  
Bilancio: Positivo. 

  
Agente di Commercio 

Da  
Aprile 2012 

Grandi Salumifici Italiani Spa  
Missione: Distribuzione, conclusione contratti/vendite. Ricerca nuivi clienti e sviluppo 
della zona di competenza.  
Mezzi: In propria autonomia. 

  
Agente di commercio 

Da  
Luglio 2008 

Riso Gallo SpA  
Missione: Vendita, distribuzione, conclusione contratti e gestione portafoglio clienti 
che ammonta a circa 60 unità con giro visita a secondo le esigenze del cliente.  
Mezzi: Contatto diretto con la persona  
Bilancio: Alla ricerca di nuovi clienti e sviluppo di quelli già esistenti attraverso la 
distribuzione del prodotto apportando di anno in anno un incremento dei fatturati. 

  
Agente di commercio 

Da  
Aprile 2010 

Calabria Food Srl  
Missione: Vendita, distribuzione, conclusione contratti e gestione portafoglio clienti 
che ammonta a circa 60 unità con giro visita a secondo le esigenze del cliente.  
Mezzi: Contatto diretto con la persona  
Bilancio: Alla ricerca di nuovi clienti e sviluppo di quelli già esistenti attraverso la 



 

 

distribuzione del prodotto apportando di anno in anno un incremento dei fatturati. 

  
Agente di commercio 

Giugno 2005  
Luglio 2011 

Antonio Amato & C. Spa Molini e Pastifici  
Missione: Vendita, distribuzione, conclusione contratti e gestione portafoglio clienti 
che ammonta a circa 60 unità con giro visita a secondo le esigenze del cliente.  
Mezzi: Contatto diretto con la persona  
Bilancio: Alla ricerca di nuovi clienti e sviluppo di quelli già esistenti attraverso la 
distribuzione del prodotto apportando di anno in anno un incremento dei fatturati. 

  
Agente di commercio 

Novembre 2007  
Marzo 2009 

Rugger SpA  
Missione: Vendita, distribuzione, conclusione contratti e gestione portafoglio clienti 
che ammonta a circa 60 unità con giro visita a secondo le esigenze del cliente.  
Mezzi: Contatto diretto con la persona  
Bilancio: Alla ricerca di nuovi clienti e sviluppo di quelli già esistenti attraverso la 
distribuzione del prodotto apportando di anno in anno un incremento dei fatturati. 

  
Agente di commercio 

Ottobre 2004  
Maggio 2005 

Mastroianni Group Srl  
Missione: Vendita, distribuzione, conclusione contratti e gestione portafoglio clienti 
che ammonta a circa 60 unità con giro visita a secondo le esigenze del cliente.  
Mezzi: Contatto diretto con la persona  
Bilancio: Alla ricerca di nuovi clienti e sviluppo di quelli già esistenti attraverso la 
distribuzione del prodotto apportando di anno in anno un incremento dei fatturati. 

  
Agente di commercio 

Gennaio 2000  
Ottobre 2004 

Fratelli Livani Snc  
Missione: Vendita, distribuzione, conclusione contratti e gestione portafoglio clienti 
che ammonta a circa 60 unità con giro visita a secondo le esigenze del cliente.  
Mezzi: Contatto diretto con la persona  
Bilancio: Alla ricerca di nuovi clienti e sviluppo di quelli già esistenti attraverso la 
distribuzione del prodotto apportando di anno in anno un incremento dei fatturati.. 

  
Ragioniere 

Novembre 1996  
Gennaio 2000 

Fratelli Livani Snc  
Missione: Ragioniere e contabile  
Bilancio: Gestione amministrativa 

  

Diplomi e Formazioni 

  
Ministero del Lavoro e della Previdenza Sociale 

Settembre 1998 
Febbraio 1999 

Attestato di Qualifica Professionale import/export 

  
Ministero della Difesa "Esercito" 

Settembre 1994 
Agosto 1995 

Foglio di Congedo Illimitato per fine ferma di leva col grado  di Caporal Maggiore  
Specializzazione: Motorista Gruppi Elettrogeni 

  
Ministero della Difesa  

Settembre 1994 
Agosto 1995 

Diploma di qualifica di merito 

  



 

 

Istituto Tecnico Commerciale "A.Lucifero" - Crotone 

Settembre 1987 
Giugno 1992 

Diploma di Ragioniere e Perito Commerciale 

  

Competenze in informatica 

  
 
Linguaggi  
Windows (xp/me), buona conoscenza del pacchetto Office (Excel, Word, Access, Power point), 
Software di gestione Aziendale, Internet Explorer e posta elettronica 

  

Padronanza linguistica 

  
Inglese 

Livello orale: Di base Livello scritto: Di base 

  

Altro 

  
Caratteristiche personali:   
Entusiasmo, iniziativa e dinamismo mi hanno da sempre spinto ad andare avanti nel lavoro. 
Amo viaggiare e trascorrere periodi di lavoro in altri luoghi. 
Mi adatto con facilità a nuovi ambienti e situazioni lavorative.  

  
Sport praticati:   
Tennis, pallavolo, fitness 

 


